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一、报告简介

观研报告网发布的《2008年中国直销业研究咨询报告》涵盖行业最新数据，市场热点，政
策规划，竞争情报，市场前景预测，投资策略等内容。更辅以大量直观的图表帮助本行业企
业准确把握行业发展态势、市场商机动向、正确制定企业竞争战略和投资策略。本报告依据
国家统计局、海关总署和国家信息中心等渠道发布的权威数据，以及我中心对本行业的实地
调研，结合了行业所处的环境，从理论到实践、从宏观到微观等多个角度进行市场调研分析
。

官网地址：http://baogao.chinabaogao.com/xiantiyongpin/2954029540.html
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二、报告目录及图表目录

内容简介2008年，是我国直销行业走向成熟、规范发展的一年，这一年的总体发展态势将
是稳定与规范。2008年，应是我国直销企业蓄势待发，为企业的快速发展练好内功，为全
面开放后能够迅速腾飞做充分准备的一年。这一年的任务应该体现在四个方面：一是在确保
一定的基础业绩基础上，结合企业实际，研究探索出一套适合我国国情的发展模式和企业的
核心竞争力；二是强化内部管理，培养搭建一支能够适应企业大发展的管理团队；其三是在
加强对经销商教育、考虑到经销商的利益的同时培养打造几支过硬的经销商团队，为未来的
大发展积蓄力量；其四是建立有企业特色的文化体系，形成统一的核心价值观。2008年是
直销企业的快速发展年，是一个布局市场的竞争年。目前，全球直销规模(不包括中国大陆)
为700-800亿美金，中国大陆直销整体规模到2010年将达到800到1000亿人民币，其中，20
08年前发展速度将达到60%。为了更好地规范直销市场，国家工商总局2008年1月发出《关
于加强直销监督管理工作的意见》，明确加强对直销企业登记、直销活动监管的重点环节。
而从未来的发展趋势看，直销是最有生命力的销售模式。最出名的就是戴尔模式和安利模式
。戴尔模式代表的是网上直销模式，而安利模式则代表多层次直销模式。随着直销牌照发放
数量的增多、打击传销监管力度的加强，直销市场开始逐渐走向法治化、规划化、合理化经
营，未来的直销市场将是拿牌企业一展风采的新天地，除了少数大型企业进军国际市场以外
，剩余的绝大部多数中、小型企业仍在国内争夺剩余的市场。谁先打起第一枪，谁就最先取
得市场的主动权。那么经过两个条例重新洗牌后，今天的直销行业、企业在公众的心目中到
底是怎样一个状况呢？为什么直销在中国蔓延得如此之快？直销会成为下一轮的经济泡沫吗
？直销与传销有什么区别？在中国尚不成熟的市场经济中如何确保直销业良性健康发展？直
销业店铺的投资风险在哪里？如何降低风险度？直销企业上市面临那些障碍呢？本研究咨询
报告由咨询公司领衔撰写，报告从直销的概念、现状、趋势入手，介绍了全球直销业的概况
及发展趋势，重点探讨了美国、欧洲、台湾地区和国内直销业的发展历程和市场现状，从中
总结了直销行业发展的经验教训。报告深入分析了中国直销市场，对中国直销行业的竞争格
局和重点企业做了详细分析，并剖析了中国直销企业的不足以及面临的挑战，对行业未来的
发展做出科学的预测和分析，是投资直销业或是希望在纷繁复杂的市场环境中理出直销业清
晰市场脉络的企业不可或缺的重要工具。目 录CONTENTS第一部分 行业发展概况第一章
直销行业发展概况 1第一节 直销业基本情况 1一、直销定义 1二、传销定义
8三、非法传销和直销在法律上的区别 8四、直销的民族文化 10第二节 我国直销业发展概况
13一、我国直销的发展与立法背景 13二、我国直销公司分类 22三、我国直销的理性分析
25四、我国直销企业的资本运营 30第三节 直销在中国形成的因素分析
33一、直销进入中国的必然性 33二、社会需求的因素 36三、经济发展的因素 37第二章
世界直销业发展分析 41第一节 全球直销业发展分析 41一、人口增长带动直销业发展
41二、世界直销业发展优势分析 43三、多层奖金与网络运用 45四、亚洲直销潜力分析
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46五、2007年欧洲直销市场形式分析 49第二节 部分国家直销业发展分析
52一、2007年波兰直销业分析 52二、美国直销行业形势分析 52三、英国直销业发展分析
54四、俄罗斯直销行业形势分析 60第三章 我国直销行业发展环境分析 64第一节
我国宏观经济分析 64一、2007年宏观经济政策分析
64二、2007年居民消费价格分类指数分析 66三、2008年我国经济增长趋势预测 72第二节
直销法律发展现状分析 77一、商务部发文规范直销市场
77二、依法查处直销企业违规招募在校生的行为
78三、2008年直销企业经营范围中直销经营项目应当载明区域
79四、2008年直销市场步入产品营销时代 80第三节 几种类型直销制度分析 83一、级差制
84二、矩阵制 85三、双轨制 87四、T90制度 89五、混合式制度 90第二部分
行业市场分析第四章 我国直销行业发展分析 93第一节 2007年我国直销特色分析
93一、直销的核心 93二、直销的魅力 94三、直销的核心竞争力 94四、直销的困局与对策
96第二节 2007年直销业界发展分析 97一、理性探索分析 98二、政府行动分析
99三、国民教育分析 100四、个体态势分析 100第三节 我国直销业发展现状分析
102一、中国直销业进入发展新时期 102二、直销业正面临新机遇
103三、2007年最具影响力直销企业及产品
105四、已获直销经营许可并完成服务网点核查备案的企业
106五、2008年中国特色直销的特点分析 106第四节 直销企业发展分析
110一、拿牌直销企业发力市场分析 110二、直销企业的特性分析
114三、直销企业诚信缺失的原因 117四、直销企业诚信体系的构建思路与模式 119第五章
我国直销市场发展分析 124第一节 直销市场规范与发展分析
124一、直销市场存在的必要性 124二、直销市场的规范与发展 125第二节
2007年我国直销业市场分析 127一、直销业主旋律分析 127二、直销业存在问题分析
134三、直销行业应对策略分析 138第三节 直销市场开放分析
144一、我国政府的直销开放路径 144二、直销市场开放对我国的经济影响 147第四节
直销行业细分市场分析 149一、美容行业直销市场分析 149二、服装直销企业市场状况
153三、医药保健品直销市场分析 154四、互联网时代直销邮件的发展 158第六章
直销行业发展策略分析 162第一节 直销行业在中国的生存之道
162一、“直销 �谠�� �艟�㩒� 162二、提取卖点体现商品价值分析
163三、分布直销分机构构建有效的管理机制分析 166四、提高企业及产品形象分析
167第二节 直销文化密码分析 168一、直销是一种完全开放的文化
169二、直销文化的民本位基因 170三、直销是机会均等的文化 171第三节
直销企业发展战略分析 174一、公益营销战略 174二、持续发展战略
178三、直销业整合战略 182四、运营模式分析 184五、走特色之路 190第三部分
行业竞争分析第七章 直销行业竞争分析 191第一节 直销行业竞争现状
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191一、人才竞争分析 192二、牌照争夺分析 194三、品牌竞争分析 196第二节
直销行业竞争现状分析 197一、新加坡直销公司进入中国直销市场
197二、直销公司引进新品与中国零售业抢市场 198三、直销进入品牌化竞争时代
199四、内外资直销企业比较 207第三节 直销行业竞争主流 210一、卓越的行业影响力
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215五、良好的公众形象 216六、出色的市场业绩 218七、直销牌照的取得 219第四节
直销企业竞争焦点 219一、团队 219二、质量 220三、牌照 220四、品牌 221五、文化
222第八章 国外直销企业分析 224第一节 安利 224一、公司概况 224二、公司竞争优势
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